Moje papirnictvi

modelova prezentace na soutéz Byznysovani




TADEASOVO PAPIRNICTVI




O co se jedna?

e vytvoreni vlastniho papirnictvi

* planuji vlastni kamennou prodejnu a také eshop

 sesity budou od vlastniho dodavatele — Mulius s.r.o.

* socialni sité — potrebuji sehnat cloveka, co by je spravoval

e planuji prodavat na trzich, zviditelhovat svou firmu co nejvice to jde




Financovani

* musim pocitat s pronajmem — kazdy mesic odvadéet 7500 K¢ za
pronajem

e partneri — potrebuji od nich sehnat celkem 20000 K¢ kazdy mésic —
zbytek vydélam

e jeden sesit budu prodavat za 50 KC — pricemz ho nakoupim za 20 Kc

* obrat o¢ekdvam okolo 35 000 K¢/mésic




Co vSe tomu musim obeéetovat?

* cas s rodinou

e spoustu hodin prace

* snazit se sehnat néjakého pomocnika na soc. sité

* musim mit vydélany néjaky zaklad — se kterym budu moci pracovat
* sehnat dobrého partnera — aby pokryl zacatky

* cas pri hledani vhodného mista, kde svoje papirnictvi otevrit

 Cas pri promysleni strategie na nalakani zakazniku




Bude to pro meé za rok financéné vyhodné?

Ja doufam, ze ano. V soucasné koronakrizi to bude slozité, ale ja do
podnikani jsem odhodlany a mam vymyslenou strategii, kterou Vam

sdélim ve finale. Jdu do toho!




Preji hezky zbytek dne,

Tadeas Vylita
ZS U Wylity

vylitatll@gmail.com
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Tato prezentace byla
vytvorena primarne pro
ucely soutéze Byznysovani.

Tadeas Vylita, 14. 10. 2020.




